
Reibold

Reibold, D: Verkaeufertraining

Die meisten Faktoren, die den Erfolg von Spitzenverkäufern ausmachen, lassen sich
trainieren und damit verbessern, beispielsweise Kreativität und Selbstbewusstsein. Die
trainierbaren Faktoren haben gleichzeitig den größten Anteil am Verkaufserfolg.
Verkaufserfolg ist also lernbar! Und dieses Buch zeigt, wie Verkaufserfolg zu vermitteln
ist. Es bietet Themen und Übungen, die auf Erfahrungen aus über 20jähriger
Verkaufstätigkeit beruhen.
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